[bookmark: _Toc19132]BẢNG TÓM TẮT DỰ ÁN
[bookmark: _Toc14216]I. Tên nhóm/cá nhân dự thi
1. Họ và tên (cá nhân hoặc trưởng nhóm dự án): Phạm Nhật Hoàng
2. Số điện thoại: 0938 338 467
3. Địa chỉ Email : 21004436@lttc.edu.vn
4. Danh sách thành viên trong nhóm
	Họ và tên
	Năm thứ
	Chuyên ngành
	Kinh nghiệm, sở trường cho dự án

	Lê Minh Trung
	Năm 1
	Cơ khí
	Điều hành chung, nghiên cứu và thiết kế sản phẩm

	Phạm Nhật Hoàng
	Năm 1
	Cơ khí
	Lắp ráp và hoàn thiện sản phẩm

	Nguyễn Hoàng Phúc
	Năm 2
	Cơ khí
	Lắp ráp và hoàn thiện sản phẩm


[bookmark: _Toc380]II. Tóm tắt dự án
1. [bookmark: _Toc7111]Ý tưởng chính của dự án:
Hiện nay, tình hình dịch bệnh COVID-19 đang dần được kiểm soát, các hoạt động sản xuất, kinh doanh và sinh hoạt đều dần đi vào ổn định, tuy nhiên theo thông tin từ Bộ Y tế, biến thể phụ BA.4 và BA.5 của Omicron gia tăng ở nhiều nước, nên chúng ta cũng cần tiếp tục chủ động tuân thủ các biện pháp phòng, chống lây lan dịch bệnh. Nguyên tắc “5K” khi đến các nơi công cộng vẫn có tác dụng tích cực trong công tác hạn chế sự lây nhiễm, lây lan của dịch bệnh, mà trong đó việc đeo khẩu trang thường xuyên là một trong những nguyên tắc then chốt. Trong giai đoạn ổn định này, các cơ quan đơn vị, các trung tâm thương mại... thường xuyên phải tiếp đón nhiều người làm việc, tham quan, mua sắm tiềm ẩn nhiều nguy cơ, đồng thời, các tín hiệu khả quan về việc kiểm soát dịch bệnh làm chúng ta chủ quan, nhiều khi quên mang theo khẩu trang khi đi vào những nơi đông người mà không kịp thời quay lại các hiệu thuốc, cửa hàng tiện lợi... để mua thêm khẩu trang.
[bookmark: _Toc10467]Mặt khác, Khoa Cơ khí – Trường Cao đẳng Lý Tự Trọng Tp.HCM đã chế tạo thành công dây chuyền sản xuất khẩu trang tự động nên tạo ra được nguồn cung khẩu trang với giá cạnh tranh và chất lượng cao. Đây chính là một trong những yếu tố đầu vào tốt, góp phần cho việc thành công của dự án do chất lượng và nguồn cung cấp được đảm bảo. Bên cạnh phục vụ bán khẩu trang tự động, tùy đặc thù của vị trí đặt máy, máy cũng sẽ cung cấp thêm các mặt hàng khác thiết yếu nên vì thế sẽ là một trạm bán hàng tiện lợi hơn rất nhiều, có khả năng phục vụ toàn thời gian
Chính vì những lý do trên, nhóm dự án chúng tôi đã lên ý tưởng thiết kế, chế tạo và kế hoạch kinh doanh cho sản phẩm “Máy bán khẩu trang tự động” với chức năng chính là cung cấp sản phẩm khẩu trang và các sản phẩm thiết yếu khác, có khả năng thanh toán tiền mặt hoặc qua các ví điện tử, giám sát được từ xa.
.2. Mô tả sản phẩm/dịch vụ, giá trị của dự án: 
Về tổng thể “máy bán khẩu trang tự động” có thiết kế tinh gọn kết cấu hài hòa tiết kiệm tối ưu không gian và được tích hợp thêm nhiều sản phẩm khác ngoài khẩu trang mang nhiều tính năng vượt trội như được giám sát từ xa, thanh toán bằng nhiều phương thức và có tính năng trả tiền thừa cho khách hàng.
Về giá trị dự án đem lại:
+ Sự tiện dụng: Máy được đặt tại các nơi công cộng nên tiện dụng cho tất cả khách hàng muốn mua hàng kết hợp với thiết kế nhỏ gọn đẹp mắt
+ Giá thành phải chăng: giá sản phẩm dự kiến năm 2022 là 52.800.000 VNĐ phù hợp với túi tiền của các mô hình kinh doanh nhỏ và vừa. Giá thành cạnh tranh trên thị trường so với các sản phẩm đã có mặt trên thị trường
+ Đa tiện ích: Tích hợp nhiều mặt hàng sản phẩm khác ngoài khẩu trang, kết hợp với đa dạng phương thức thanh toán như tiền điện, tiền nước, thẻ điện thoại, cùng với việc sử dụng camera giám sát 24h/24h để máy hoạt động ổn định, hỗ trợ những vấn đề kĩ thuật khi gặp sự cố
[bookmark: _Toc24649][bookmark: _GoBack]3. Mục tiêu của dự án: 
Mục tiêu của dự án là tạo ra một sản phẩm nhằm hỗ trợ những nhu cầu lợi ích của tất cả mọi người .Với kiểu dáng thiết kế gọn gàng và độc đáo giúp sản phẩm có cái nhìn ấn tượng với mọi người khi lần đầu tiếp xúc. Sản phẩm có thể được sử dụng với nhiều không gian khác nhau. Bắt đầu từ đầu năm 2022, dự kiến sẽ ra mắt sản phẩm chính thức. Từ năm 2023 sẽ thành lập công ty.
[bookmark: _Toc1497]4. Xác định thị trường mục tiêu:
[bookmark: _Toc14860]Đối tượng khách hàng của sản phẩm này rất rộng, tất cả mọi người thuộc mọi ngành nghề lao động khác nhau, không phân biệt độ tuổi. Có thể đặt trong các trường học, các trung tâm thương mại, các cơ quan công sở, trong các công viên giải trí , các chung cư cao tầng…
5. Xác định đối thủ cạnh tranh và điểm khác biệt của dự án: 
[bookmark: _Toc22076]Máy bán khẩu trang tự động của công ty TSE:
- Giá thành: 75 triệu đồng
- Chỉ bán một sản phẩm là khẩu trang
- Thanh toán tiền điện, tiền nước, tiền thẻ cào điện thoại trả trước
So sánh: 
- Giá của máy bán khẩu trang tự động là 52,800,000 VNĐ của dự án rẻ hơn 23.800,000 VNĐ so với máy bán khẩu trang tự động của công ty TSE.
- Đa dạng nhiều phương thức thanh toán tiền mặt, hoặc thanh toán qua các ví app như momo,zalo pay… 
- Có tính năng trả lại tiền thừa và có hệ thống camera giám sát 24h/24h hỗ trợ những lỗi về kỹ thuật để giúp máy vận hành trơn tru hơn.
- Đa dạng nhiều sản phẩm tiện ích hơn như dụng cụ văn phòng phẩm
[bookmark: _Toc17790]6. Dự báo tài chính:
Trong năm đầu tiên, nhóm sẽ sản xuất đơn chiếc các sản phẩm và có kế hoạch giới thiệu sản phẩm trên các trang thương mại điện tử để quảng bá cho sản phẩm. Song song với đó là kế hoạch kêu gọi vốn đầu tư cho dự án, nhóm dự định kêu gọi số vốn ban đầu khoảng 800 triệu đồng cho 30% cổ phần ban đầu để thành lập doanh nghiệp tư nhân. Số vốn này có mục đích sử dụng để đầu tư một số máy móc và nguồn nhân lực cho dự án. Từ năm thứ 2 trở đi, khi đã có thị trường và các sản phẩm đã bán với số lượng ổn định, nhóm sẽ đẩy mạnh nghiên cứu và phát triển các tính năng mới, đồng thời tiếp tục kêu gọi hợp tác và đầu tư cho doanh nghiệp.
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